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WNeni [ akelova vida

Automatizované funnely vnima spousta pokrocilych podnikatelek
i podnikateld jako néco pomeérné slozitého. Zbytecné.
Funnel je jednoducha stavebnice poskladana z nékolika komponentu.
A vétsSinu z nich uz nejspis mate nebo umite pouzivat.
Postavime si jednoduchy funnel na sbér kontaktd a prvni prodeje spolecné?
Budete k tomu potrebovat jen 3 véci.
e Leadmagnet (Cesky se mu rika magnet na kontakty nebo prosté
produkt zdarma).

e Produkt k prodeji, ktery s tim zdarma néjak souvisi.
e Nastroj pro hromadny e-mailing
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Dobry magnet neni o tom dat néco zdarma, ale o privedeni
toho spravného publika a prokazani toho, ze opravdu
vime, o ¢em mluvime - a stoji za to si s nami néco zacit...

Mél by mit hodnotu sam o sobé - a prinést rychle jeden
uziteCny vystup.

Produkt ve funnelu nemusi byt jen jeden. Naopak, krasné jich
muUzeme propojit nékolik.

Podstatné je ale to, aby produkt nas leadmagnet doplnoval
nebo to na néj néjak navazoval. Podle toho mu ve funnelu
pridélime to spravné misto.

g 6

Vétsina lidi se ke koupi nerozhodne hned. Ale Casto nakoupi
v okamziku, kdy vidi nabidku podruhé nebo potreti.

Pravé e-mailig nam dava moznost nabidku nenasilné
zopakovat - a pridat dalsi divody k nakupu.



Leadmagnet vychazi z nabidky - ne naopak.

K tomu, abychom ho naSim potencidlnim kontaktim mohli nabidnout,
budeme potrebovat vstupni misto. Vétsina lidi v tuhle chvili vyrkne magicky
vyraz Landing page - Cili stranka s formularem.

Doopravdy vlastné potrebujete jen ten formular. A nebo ani ten ne.
DUlezitéjsi je totiz misto, kde o ném reknete svému publiku.

V e-mailu? Staci vam i formular v e- mailingovém nastroji nebo tlacitko
na stazeni.

V reklamé? MUzete pouzit formular pfimo na Facebooku.

Na sitich? Zkuste automatizaci pres soukromé zpravy.

Landing page samoziejmé mizete pouzivat také - ale obcas existuji
i jednodussi a efektivnejsi cesty.
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Jeden a nebo vic. Mate totiz spoustu moznosti, kde ho nabidnout.

1.Hned po stazeni magnetu zdarma na dékovaci strance. Tenhle produkt
by mél vas magnet doplnovat, ne na néj primo navazovat. Protoze ho
nabizite v okamzku, kdy vas novy kontakt obsah magnetu jesté nezna.

2.V e-mailingu s lehkou prodlevou po stazeni magnetu. Nebo primo na
strance s nim, pokud je to tfeba video. Tenhle produkt uz mize na
magnet primo navazovat.

3.V e-mailové sekvenci po prvni nabidce. Jednoduse predstavte sluzby
nebo produkty, které by pro vas novy kontakt jesté mohly byt
relevantni. Samozrejmé neposilame jenom nabidky - navazujeme vztah.
Ale nebojte se zkusit prodat vickrat, nez jen jednou.
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Rychlé prodeje ve funnelech jsou super. Ale spousta lidi potrebuje vice
casu. To nam nicméneé ani trochu nevadi.

Tzv. relationship funnel - tedy dlouhodobé udrzovani vztahu s potencialnim
zakaznikem, ma totiz mnohem lepsi vysledky, nez samostatné stojici rychlé
prodejni funnely.

Rozepiste se. Poslete odkaz na magnet, pripomente ho, nabidnéte upsell,
predstavte se, propojte se na sitich, poslete jim par uzitecnych tipt navic
nebo treba odkaz na blog - a tenhle vztah udrzujte bez ohledu na to, jestli uz
jste néco prodali nebo ne.

Kdyz je nebudete bavit, odhlasi se. Ale pokud jste presné tim, co potrebuiji,
nejspis jednou k nakupnimu rozhodnuti dojdou.
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Miap fannefu

Alespon 1 automatizovany funnel si zaslouzi kazdy byznys.
Protoze kdyz nemate komu proddvat, moc toho neprodate.
Kvalitni databaze e-mailu je zaklad.

Vzbud
pozornost

Zahtivej Nabidni
a prodavej magnet

funnel v 6 krocich

Udrzuj Ziskej
kontakt kontakt

Nabidni
produkt

WWW.LUCIEHABERLOVA.CZ | STRANKA 06



I kdyz je tenhle material hlavné podekovani za referenct a ne prodejni

nastroj, pokud té tahle otazka pri cteni predchozich stranek napadla, tak ti
na ni samozrejme odpovim.

Na funnely jsem natocila samostatny kurz Funnel za 2 tydny. V tuto
chvili se neprodava samostatne, ale jen jako bonus k rocnimu clenstvi v
klubu Get It Done. Navic Ti k nému ale pridam skvély kurz FB reklamy
(aktualizovany na novy algoritmus Andromeda). Pokud té to zaujalo,

mrkni na https://kurzy.luciehaberlova.cz/kurz-fb-reklamy-2-day-testing-
formula/

Druhy kurz, ktery by se ti mohl hodit, se jmenuje Perfektni prodejni

stranka. V' té ucim, jak napsat stranku, ktera skutecné prodava. Najdes ho
na hitps://kurzy.luciehaberlova.cz/bootcamp/

Vsechny 3 zminiované kurzy jsou natocené predem a muzes si je projit ve
svém vlastnim tempu.

DIKY ZA REFERENCI A ZA PRECTENT!

XOXO LUCIE
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